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1. Informacje o przedmiocie (module) wedtug Planu studiow na kierunku: ZARZADZANIE

Nazwa przedmiotu: Prawo handlowe Kod przedmiotu: E10.4
Poziom i forma studiéw:
Studia | stopnia, Profil ksztatcenia: Zakres specjalnosciowy:
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Rok: 1 . Status przgedmlotu. /mod'uly: fakultatywny/ Jazyk przedmiotu / modulu: polski
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2. Zadania nauczyciela

Zapoznanie studentow z cywilnoprawnymi zagadnieniami obrotu gospodarczego, ze szczegdlnym uwzglednieniem
konstrukcji prawnej spétek handlowych oraz czynnosci handlowych, w tym specyfiki uméw zawieranych w obrocie
handlowym oraz ich typowych postaci.




Symbol Odniesienie do

efektu efektow
uczenia sig Efekty uczenia sie - przedmiotowe uczenia sig
dla dla kierunku
przedmiotu Zarzadzanie

Wiedza
Student potrafi zdefiniowaé typowe pojecia z zakresu prawa handlowego. Student Z W01
W 01 opisuje i rozroznia poszczegolne formy organizacyjno-prawne spotek handlowych.
B Student rozréznia umowy wystepujace w obrocie gospodarczym. Z_ W03

Umiejetnosci

Student potrafi dokona¢ wyboru wiasciwego typu spétki w celu realizacji zatozonego

u_o1 celu gospodarczego oraz zastosowa¢ odpowiedniego typu umowe handlowa. Z Uo4
Kompetencje spoteczne
K 01 Student jest gotéw do realizacji celow gospodarczych poprzez wspétdziatanie z Z Ko4
- innymi uczestnikami zycia gospodarczego, w tym w ramach przyjetego modelu danej

spotki.

Tematy poszczegolnych zaje¢ z podziatem na liczbe godzin

WYKLADY
(zajecia o charakterze teoretycznym) 30/30

1. Wprowadzenie do prawa handlowego o wskazanie miejsca prawa handlowego posrod gatezi i dyscyplin
prawniczych o zwigzki prawa handlowego z prawem cywilnym o zrodta prawa handlowego - 1 g.

2. Pojecie przedsiebiorcy, prokura i firma przedsigbiorcy w. 2 g.

3. Spétka cywilna i handlowe spotki osobowe 1,5 g.

4. Spdtka jawna a spotka partnerska 3 g.

5. Spotka komandytowa i spotka komandytowo-akcyjna 3 g.

6. Spotki kapitatowe 1,5 g.

7. Spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig 3 g.

8. Spotka akcyjna 3 g.

9. Laczenie, podziat i przeksztatcenie spotek — 3 g.

4. Zagadnienia og6ine umoéw handlowych, rodzaje uméw handlowych o cechy umdw handlowych, elementy
tresci typowej umowy handlowej, umowy handlowe w obrocie towarowym ze szczegdinym uwzglednieniem

sprzedazy miedzynarodowej, umowy o korzystanie z rzeczy, umowy o korzystanie z rzeczy i praw, umowy w




procesie inwestycyjnym, umowy i czynno$ci bankowe, umowy posrednictwa handlowego, umowy w zakresie

dziatalnosci transportowej — 5 g.

5. Papiery wartoSciowe — 2 g.

CWICZENIA
(zajecia ksztattujace umiejetnosci praktyczne) 30/15

1. Spdtka cywilna, spdtka jawna — przygotowywanie projektéw umoéw 6/3 g.

2. Spotka komandytowa, spotka partnerska —przygotowywanie projektéw umow 6/3 g.

3. Rejestrowanie spoétek osobowych w KRS 3/1,5 g.

4. Spdtka z ograniczong odpowiedzialnoscig — przygotowywanie projektow umow i jej rejestracja 4/2 g.

5. Zgromadzenie wspolnikdw spdtki z ograniczong odpowiedzialnoscig i dokumenty spotkowe 7/3,5 g.

6. Umowy handlowe 4/2 g.

wyktad klasyczny z wykorzystaniem prezentacji multimedialnej

ukazanie przyktadéw prezentowanych zagadniet na podstawie informacji prasowych, komunikatéw

Metody . . . o o . .
Sronadzenia spotek gietdowych, publicznych rejestréw przedsiebiorcow dostepnych w internecie
Zajec ¢wiczenia: praca ze zrodtami prawa i judykatami, rozwigzywanie kazuséw, przygotowywanie
projektow umow,
1.K. Bilewska, Prawo handlowe, C.H. Beck, Warszawa, 2020
Literatura
obowigzkowa | 2.Prawo handlowe dla ekonomistow, red. Bogustawa Gnela, Warszawa 2016.
1.Efektywno$¢ zarzadzania i nadzoru w spdtce handlowej. W poszukiwaniu optymalnego
Literatura modelu ustroju spotki, red. Katarzyna Bilewska, Warszawa 2018
uzupetniajaca

2.Prawo gospodarcze i handlowe, red. Wojciech J. Katner, Warszawa 2018

Koncowa ocena wynikéw pracy studenta nad przedmiotem wymaga syntezy osiagnietych przez niego efektow

3. Zadania i czas SAMODZIELNEJ pracy studenta

Liczba godzin Punkty ECTS
Wyszczegdlnienie zadan
st. ns. st. ns.
30 32,5 1,2 1,3
Studiowanie literatury przedmiotu 15 15 19 13
Przygotowanie do egzaminu 15 17,5 ’ ’
Zadania ksztattujace umiejetnosci praktyczne 35 47,5 1,4 1,9
Przygotowanie projektow prokury 5 6,5
Przygotowanie projektu umowy spotki jawnej 10 13
. . " 1,4 1,9
Przygotowanie projektu umowy spoti z 0.0. 10 13
Przygotowanie projektu umowy handlowej 10 15




LACZNY naklad pracy studenta w godz. i pkt. ECTS 65 80 2,6

3,2

4. Sposoby weryfikacji i oceny efektow uczenia sie osiagnietych przez studenta

Symbol efektu

Metody weryfikacji i oceny efektéw uczenia sie

uczenia sie
K_01 Egzamin, sprawdziany na ¢wiczeniach
u_o1 Rozwigzywanie kazusow, przygotowywanie projektow umoéw i opinii
W_01 Rozwigzywanie kazusow, dyskusja na ¢wiczeniach

pisemnego.

Podstawowe kryteria oceny koncowej:

Zaliczenie ¢wiczen wymaga: aktywnego udziatu na zajeciach, przygotowania projektéw, zaliczenia sprawdzianu

Zaliczenie egzaminu wymaga opanowania co najmniej 51% materiatu.

Skala ocen: 95-100% - 5,5; 81-94% - 5; 74-80% - 4,5; 66-73% - 4; 58-65% - 3,5; 51-57% - 3; 0-50% - 2.




